
Archipelago Accelerate  
affärsutvecklingsprogram
Under projektet Archipelago Business Development har företag 
i skärgården erbjudits längre affärsutvecklingsprogram, för att 
utveckla sin affärsmodell eller start-up.

Genom träffar, och möjlighet att 
delta digitalt, fick företagare utby-
ta erfarenheter och testa verktyg 
från Drivhusets affärsutvecklings-
metod LOOPA, i kombination 
med individuell coachning av af-
färsutvecklare.

Under programmet arbetade fö-
retagen med att utveckla sina af-
färsmodeller, tex nya försäljnings-
kanaler, nya målgrupper, gå från 
produkt till tjänst och nya sam-
verkansmodeller. Företagen fick 
också tillgång till LOOPA som 
digital kurs för att tillgängligöra 
fortsatt stöd till affärsutveckling. 

Acceleratorsträffar

Skeppsholmen, Stockholm 
Vem är min kund?  
LOOPA affärsutveckling.

Drivhuset, Stockholm  
Idégenerering – att skapa värde  
för kunden.

Gustavsberg, Värmdö
Affärsmodellen och Business 
Model Canvas.

Skeppsholmen, Stockholm 
Försäljning och marknadsföring.

Acceleratorsträffar

Pargas 
”Kunden sitter på svaret”.  
Loop-metoden i praktiken.

Kimito 
Segmentering och kundbehov.

Nagu 
Paketera ditt värdeerbjudande.

Novia, Åbo 
Maximera kundvärdet och  
positionering.

Pargas 
Pitch, företagspresentation.


